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Автоматизация экологических платежей 
как источник расширения производственной программы.

Марчук Вячеслав
«РВК.Цифровые решения» Head of Product



10
городов 

присутствия

6,8
млн 

потребителей

700
млн куб. м. 

поданной
в год воды

20,6
тыс. км 

протяженность 
сетей

26%
доля рынка 

среди частных 
операторов 

водоснабжения

Группа компаний «РОСВОДОКАНАЛ» — ведущий российский оператор в сфере 
водоснабжения и водоотведения, надежный партнер государства в модернизации 
коммунальной инфраструктуры регионов страны

«Использование современных 
производственных технологий и 
разработанных нами клиентских 
сервисов должны сделать услуги 
водоснабжения
и водоотведения доступными и 
качественными для как можно 
большего числа жителей нашей 
страны»

Наблюдательный совет
«Альфа-Групп»

Входит в консорциум 
«Альфа-Групп»

РОСВОДОКАНАЛ
сегодня

Про нас.



Наша стратегия.
Наши Звезды, готовые для отрасли:
1. РВК.ПДК - Система для расчета 

негативного воздействия и начисления 
норматива состава сточных вод.

2. РВК.ЛКК  ВИВ ЮЛ- Личный кабинет 
клиента для юридических лиц— это 
удобный сервис для клиентов Вашей 
компании, он дает возможность в 
любое время получить информацию о 
состоянии договора и объектов 
водоснабжения, а также оплатить 
предоставленные услуги;

3. РВК.ЛКК  ВИВ ФЛ - Личный кабинет 
клиента для физических лиц — это 
мультифункциональный продукт, 
позволяющий решить большое 
количество самых разнообразных 
вопросов и задач, возникающих у 
абонента при взаимодействии с РСО;

Наши продукты, которые готовим 
для отросли:
1. РВК.ПИР - Система для работы с 

должниками;
2. РВК.Биллинг - Программный комплекс 

для проведения расчетов за услуги ВиВ 
физических лиц, как в частном секторе, 
так и в МКД, а также юридических лиц.



История про ПДК и НВС

Оказывается всё и у всех было автоматизировано!

Вместе с Водоканалами провели анализ, решили 
сделать лучше и по-другому, и получили отличный 
результат по итогу, который виден в цифрах.



Эффекты от автоматизации ПДК и НВС

1

Увеличение целевой выручки, направленной на ремонты 
сетей водоотведения, поиск потенциала

2

3

Наименование эффекта

4

Применение корректной методологии расчёта платы, 
исключение ошибочных платежей и недовольства абонентов

5

Оптимизация затрат на ручной расчет платы

Увеличение нетарифной выручки за счет оказания ВК платных 
услуг по формированию деклараций

Повышение доверия власти к ВК за счет увеличения объема 
выполняемых работ без увеличения тарифной составляющей

расчет основан на нормах Правил 644

от 10 до 70 % от текущего состояния, 
по Водоканалам

больше строительства и ремонта сетей 
водоотведения

расчет полностью автоматизирован

помощь в оформлении декларации, 
основываясь на данных результатов 
отбора проб



Команда «РВК.Цифровые решения» предлагает воспользоваться нашим опытом в 
части автоматизации и выстраивании процесса начисления платы ПДК и НВ. 
Процесс и методология расчета, заложенные в решении, апробированы и успешно 
используются в Водоканалах группы компаний РОСВОДОКАНАЛ. Решение основано 
на положениях действующего законодательства, разъяснениях Минстроя, судебной 
практики и пользовательского опыта Водоканалов.

Решение не требует глобальных денежных затрат 
на внедрение. 

увеличить выручку (целевую) в рамках инвестиционной и 
(или) производственной  программы предприятия

увеличить оборотные средства предприятия

оптимизировать затраты на расчет

Обеспечить 100% охват начислений по услуге 

выстроить доверительные отношения с абонентами- 
потребителями услуги ПДК и НВ

Использование нашего продукта позволит:

Готовы презентовать продукт на живом примере и полностью 
забрать на себя функцию по интеграции решения на 
предприятиях ВК. 

Итог про ПДК



Марчук Вячеслав
Head of Product

«РВК.Цифровые решения»
Моб.: +7 (904) 123-22-44

E-mail: v.marchuk@rosvodokanal.ru

Контакты

«РВК.Цифровые решения»
https://digital.rosvodokanal.ru/

mailto:v.marchuk@rosvodokanal.ru

	Слайд номер 1
	Слайд номер 2
	Слайд номер 3
	Слайд номер 4
	Слайд номер 5
	Слайд номер 6
	Слайд номер 7

